
• Desafio: utilizar os resíduos de sisal como alternativa 
de fonte de renda para os produtores.

• A fibra de sisal, constitui 4% da folha e apresenta 
oscilações de preços, enquanto os resíduos de sisal, 
apesar do potencial de uso, são descartados.

• Beneficiários: produtores de sisal dos municípios de 
Santaluz, Araci, Valente e Conceição do Coité que 
descartam os resíduos de sisal e não utilizam.

• Apoiadores: sindicatos rurais e secretaria de 
agricultura.

• Seguidores: técnicos e supervisores de ATeG e ATER.

Jildson Oliveira Souza BA

a. Aumentar o nível de conhecimentos técnicos sobre 
o uso dos resíduos de sisal;

b. Aumentar quantidade de uso dos resíduos de sisal 
como adubação e cobertura do solo;

c. Aumentar quantidade de mucilagem ofertada 
como alimentação de ruminantes;

d. Aumentar quantidade de coprodutos de sisal como 
bioinsumos utilizados nas propriedades;

e. Aumentar quantidade de coprodutos do sisal 
comercializados.

• ReSisal
• Dia de Campo com formas e técnicas de uso dos 

resíduos de sisal apresentadas na prática em uma 
propriedade;

• Implementação de pequenas unidades de 
processamento dos resíduos de sisal nas 
propriedades;

• Os coprodutos e bioinsumos processados serem 
usados na propriedade e/ou comercializados no 
mercado.

• Mobilizar, capacitar e reunir esses produtores;
• Implementarem as unidades de processamento;
• Usarem e comercializarem os coprodutos e 

bioinsumos;
• De produtor para produtor;

• Problema econômico: alternativas para a renda dos 
produtores e destino para os resíduos de sisal.

• Benefícios:
• Curto prazo - organização e conhecimento dos 

produtores;
• Médio prazo - usos dos resíduos de sisal nas 

propriedades;
• Longo prazo - as possibilidades de comercialização de 

coprodutos oriundos dos resíduos de sisal.

a. 20 produtores 1º dia de campo;

b. 13 utilizando para adubação e cobertura de solo;

c. 7 utilizando para alimentação de ruminantes;

d. +1 produtor usando em outras culturas;

• Organização dos produtores (comercialização);
• Exemplos regionais.

• Coprodutos de resíduos de sisal utilizados e 
comercializados;

• Replicação das unidades em maior escala;
• Relação produtores e compradores;
• Busca por mais alternativas*.

• Aumentar quantidade de coprodutos do sisal 
comercializados.

• Número de produtores usando os resíduos de sisal;
• Visitas para ajustes e registros de casos de sucesso. 
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